
Специализированный 
интернет-магазин на 
корпоративном сайте  



Клиент 

• Узкие специализированные сегменты 
• Ограниченная конкуренция 
• Постоянная аудитория 



Было 



Требования Заказчика 



Акценты 
 
1. Крупные и качественные картинки 
продукции 
2. Быстрая и простая регистрация 
3. Максимально простой интерфейс 
4. Регистрация не должна мешать покупкам, но 
должна помогать делать повторные заказы. 



Новый 
дизайн 
 



Анализ поведения посетителей на сайте после изменения интерфейса магазина 

После переработки интернет-магазина показатели сайта значительно улучшились.  

Резкое уменьшение показателя отказа (от 68% до 33%) 

 

 

 

 

 

 

 

Увеличение просмотров и посещений страниц.  

Было в среднем 53 000 просмотров, стало 94 000 в месяц. 

 



• поисковое продвижение 
• контекстная реклама  

(Яндекс, Google, Рамблер)  
• e-mail рассылки  

по базе зарегистрированных клиентов  
• баннеры на других площадках 
• контекстная реклама на тематических 

площадках 

Способы 
продвижения 



Отслеживаем 
продажи 

Формы на сайте (как нас нашли) 

 

 

 

 

 

 
Настройки сегментов в Google.Analytics 

 

 



Доход (Размещение заказов) 

Большая часть заказов была сделана посетителями, перешедшими с поисковых систем. 



Статистика 

Поиск 

Директ 

Бегун 

Баннер 

Продажи с сайта 

Коэффициент конверсии 

E-mail: 6,98 % 
Поиск: 1,98 % 
Бегун: 1,68 % 
Директ: 1,27 % 

(конверсия = 
кол-во 
выполненных 
целевых 
действий / 
количество 
посетителей * 
100) 



Поисковое  
продвижение 

Оптимизация позволила увеличить доход сайта от 
покупателей, пришедших с поисковых систем, за 
год в 10.5 раз 

 



Общий 
доход 

Продажи с сайта за год увеличились на 689% 



Relative ROI 

Прибыль от продвижения сайта by Jeton:  

(сумма продаж с сайта - стоимость продвижения)/стоимость продвижения 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Relative ROI на данный момент 532,9%  
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Выводы 

• Нишевые интернет магазины могут 
быть очень успешны.  
 

• Корпоративный сайт можно 
объединять с площадкой продаж, 
для увеличения доверия к покупке. 
 

• Нужно пробовать разные методы 
рекламы.  
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Спасибо! 
 

+7 495 380-28-45  

www.jeton.ru 

http://www.jeton.ru/

