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Что такое эффективность 
привлечения трафика? 

• Эффективно – больше конверсий за 
меньший бюджет 

• Источники сравниваются между собой по 
стоимости за конверсию 

• Плохие источники получают меньше 
бюджета или удаляются 

 



Немного статистики 

Одежда Компьютеры Сотовые 
телефоны 

Поисковых 
запросов на 1 
покупку 

5,7 5,0 4,7 

Посещений 
сайта на 1 
покупку 

11,9 12,6 9,4 

% посещений, 
на которых 
происходит 
покупка 

34% 22% 23% 

*ComScore, 2007, UK 



Проблема 

Яндекс 
SEO 

Facebook 
Google 

CPC $$$ 

Какой из источников посещений побудил 
посетителя к заказу?  

 



Ассоциированная конверсия 

Показывает, сколько раз источник встречался 
в цепочке посещений до конверсии 



Помогают ли баннеры конверсиям? 

 

 

 

 

 

 



Реальный вклад SEO в конверсии 

Это очень интересно, но что это значит? 



Про лидогенераторы 



Они ассистируют! 



Они в самом начале! 

А после них SEO/контекст 



Эврика 

• Лидогенератор засчитывает себе все 
конверсии, включая ассоциированные 
(потому что cookie-based tracking)  

• Перебросить бюджет на SEO/контекст 

• Спасибо, кэп! 

• Что было бы, если бы засчитывались только 
обычные конверсии? 



Управление эффективностью 

При оценке рентабельности источника стоит 
учитывать не только прямые, но и 
ассоцииированные конверсии 

 



Управление эффективностью 

При оценке рентабельности источника стоит 
учитывать не только прямые, но и 
ассоцииированные конверсии 

 

Клиент, который услышал про 
ассоциированные конверсии  

 



Управление эффективностью 

• Посмотреть, сколько вообще 
ассоциированных конверсий 

• Озаботиться, если их более 30% 

• Посмотреть, кто и как ассистирует 

• Сделать выводы, перераспределить 
бюджет на время 

• Посмотреть на результаты через месяц 



Спасибо 
Вопросы? 
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